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Rasante Entwicklung des HP Clubs durch JET Services 

Zwischenbilanz nach einem Jahr 

 

 

Bad Homburg, 23.02.2010 - Im Februar 2009 wurde der HP Club durch JET Services übernommen. 

Seitdem standen die Überarbeitung des Designs, die regelmäßige Aktualisierung der Inhalte, insbesondere 

des Trainingsbereiches im Fokus. Mit Hilfe der Änderungen konnte eine klare Navigation geschaffen 

werden, die HP Partnern schnell Überblick über die aktuellen Themen gibt und damit den HP Club zu einer 

idealen Informations- und Kommunikationsplattform macht. 

 

Durch die kontinuierliche Umsetzung von Aktivitäten konnte der bereits hohe Bekanntheitsgrad des HP 

Clubs noch einmal gesteigert und zusätzliche Neuregistrierungen erreicht werden. Zu der Vielzahl der 

Aktivitäten gehören Newsletter, Gewinnspiele sowie ein Prämienprogramm, welches HP Partnern die 

Möglichkeit bietet, Punkte zu sammeln und Sie in einem von über 40 Online Shops einzulösen. Unter 

www.hpclub.de können HP Partner kurze Trainingseinheiten zu Produkten absolvieren, sich zusätzliches 

Verkaufswissen aneignen und sich damit regelmäßig über Neuerungen bei HP Produkten und 

Technologien informieren. Zusätzlich erhalten sie nach erfolgreichem Abschluss eines Trainingsbereiches 

ein HP Club Trainingszertifikat. Somit konkurriert der deutsche Ableger des HP Clubs bei der Anzahl der 

Erstregistrierungen, den Besuchern pro Monat sowie der Anzahl durchgeführter Trainings mit dem Ableger 

aus UK um die Erstplatzierungen. 

 

 

Über HP. 

HP, das weltweit größte Technologie-Unternehmen, vereinfacht den Umgang mit Technologie für 

Privatpersonen und Unternehmen - mit einem Angebot, das die Bereiche Drucken, Personal Computing, 

Software, Services und IT-Infrastruktur umfasst. 

Weitere Informationen zum Unternehmen (NYSE, Nasdaq: HPQ) und zu den Produkten finden Sie unter 

www.hp.com/de.  

Presseinformationen und Bildmaterial finden sich in chronologischer und thematischer Reihenfolge unter 

www.hp.com/de/presse. 
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Rasante Entwicklung des HP Clubs durch JET Services 

 

Über JET Services. 

JET Services gehört zu den führenden Handelsmarketingagenturen und ist seit 1993 erfolgreich am Markt. 

Mit Hauptsitz in Bad Homburg (bei FFM) und weiteren Standorten in Frankfurt a. M. und Anif/Salzburg 

(Österreich) beschäftigt das Unternehmen europaweit über 130 festangestellte Mitarbeiter. Zu den Kunden 

zählen u.a. Hewlett-Packard, SanDisk, TomTom, Publicis, One For All, Wacom, Blackberry, Siemens, Adobe 

und Lexware. Neben klassischem Vertriebsoutsourcing wie Leasing-Außendienst gehören Promotions und 

Mitarbeiterqualifizierung zu den Kerngeschäftsfeldern. JET Services optimiert den Vertriebsweg des 

Produktes vom Hersteller über den Handel zum Endkunden – spezialisiert auf die Absatzmärkte der Neuen 

Medien. Inhabergeführt und solvent erwirtschaftete das Unternehmen 2009 einen Umsatz von 13 

Millionen Euro. JET Services ist Leadagentur des European Sales Networks (ESN). 

 

 

Ihr Kontakt für Rückfragen. 

Daniel Stadtmann (Marketing) 

JET Services Marketing GmbH & Co. KG 

Fon. +49.(0)6172.6870-0 

daniel_stadtmann@jet-services.com 


